
PROPOSITION D’INTERVENTION (15 à 20 mINuTES maxImum)

-1. Le constat : 3  minutes
 - Rapide et succinct balayage des politiques de développement économique territoriales en France. 

- 2. Un nouveau modèle complémentaire de développement économique : 5  minutes
 - Passer d’un modèle passif (attraction fiscale, aménagement...), à un modèle actif, ouvrir des portes à l’international,   
 accompagner les PME/PMI à l’export, en Chine notamment, en Afrique...
 - Autofinancement de cette nouvelle politique publique à terme (à court terme) 

Les quatre piliers :
 - Négocier des accords solides de collectivités françaises à collectivités étrangères
 - Création ou prise de participation dans une structure ad hoc, nouveau moteur de développement économique
 - Négociation directe d’accords de commercialisation dans les pays concernés avec les entreprises, l’e-commerce comme   
 porte d’entrée... 
 - Recherche, sélection et signature de contrats avec les PME/PMI locales françaises

-3. Le cas concret : MSL-SEM en chine : 7  minutes
 - Les accords avec le Sichuan, le processus de négociation,  instaurer un rapport de force constructif pour les deux parties 
 
 - La recherche, sous le parapluie des autorités locales, des sociétés chinoises qui vont commercialiser les produits Français
  
 - La mise au point du process export en Chine, où comment envoyer les produits en Chine
 
 - Se méfier des majors chinoises du e-commerce (Alibaba, JD.COM...) et des mirages économiques chinois !  
 
 - La création d’une structure ad hoc en France ou prise de participation, partenariat public/privé
 
 - La création d’une filiale en Chine (facilite le business dans les pays ou les zones géographiques concernés, sécurisation du  
 modèle économique pour les entreprises françaises, permet également de se refinancer rapidement)

Deux exemples d’entreprise française en cours :
 - En Seine et Marne ( la Gâtine, brasserie artisanale de bière)
 - Et dans votre région, Little Bottle, 38290 Frontonas, (produits de puériculture)
 
 - Comment la collectivité se refinance puis s’autofinance et enfin pourquoi ne pas construire une nouvelle source de revenus
 
 - Combien ça coûte pour une collectivité ?
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